
 

Enrichir son portefeuille
clients grâce à LinkedIn –
CVCC16A
Code produit :  CVCC16A
Niveau : Initiation
Modalité : Classe virtuelle
Durée (en heure) : 2.33

Tarif : 154,00 € HT
Eligible DDA :  oui
Public : 

Dirigeants, managers et
collaborateurs

Prérequis : 

Aucun

Objectif

Maîtriser les fondamentaux de LinkedIn pour développer la prospection commerciale
Créer du contenu adapté au secteur de l'assurance qui génère des leads qualifiés
Mesurer et optimiser ses performances LinkedIn grâce aux KPIs essentiels

Programme de la formation

1. Optimisation du profil et stratégie digitale
Auditer et optimiser son profil personnel LinkedIn
Créer/améliorer sa page entreprise
Définir sa stratégie de personal branding (secteur assurance)

  



Mobiliser ses équipes (Employee Advocacy)
2. Prospection et social selling

Identifier les décideurs et signaux d'achat
Maîtriser les techniques de prise de contact personnalisée
Cartographier les réseaux d'influence locaux

3. Création de contenu et engagement
Développer une ligne éditoriale expertise assurance
Maîtriser les formats performants (posts, carrousels, vidéos)
Transformer les témoignages clients en contenus engageants
Planifier sa présence

4. Mesure de performance et conversion
Analyser ses statistiques LinkedIn
Mesurer le ROI de ses actions social selling
Convertir les interactions en rendez-vous commerciaux
Intégrer LinkedIn dans son processus commercial

Moyens d’évaluation

Evaluation des acquis de la formation par le biais de QCM et/ou d’exercices pratiques
Questionnaire de satisfaction à chaud complété par chacun à l’issue du stage
Questionnaire d’évaluation à froid complété par chacun entre 2 et 3 mois après le
stage

Méthodes pédagogiques

Diaporama illustré avec cas d'usage du secteur de l’assurance
Démos live sur LinkedIn
Exercices pratiques sur les profils des participants
Échanges d’expériences
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